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大手企業コンサルティング実績
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１．プロジェクト・実務指導

(1) 業種・業態 化学製品 Ａ社

売上規模 ９００億円

改善・指導テーマ 物流子会社に対する提案力強化プロジェクト

(2) 業種・業態 化学製品 Ｂ社

売上規模 ９５０億円

改善・指導テーマ 事業所診断及び実務指導

(3) 業種・業態 建築・建設部材卸 Ｃ社

売上規模 ３８０億円

改善・指導テーマ 物流の全体最適化を目的とした現場改善実務指導

(4) 業種・業態 広告代理店 Ｄ社

売上規模 ２５０億円

改善・指導テーマ 新センター開発に向けたコンサルティング

(5) 業種・業態 専門商社 Ｅ社

売上規模 ４,５００億円

改善・指導テーマ 人材採用及び人事コンサルティング

(6) 業種・業態 総合商社 Ｆ社

売上規模 ４兆円

改善・指導テーマ Ｎプロジェクト(仮称)構想における支援コンサルティング

(7) 業種・業態 電子部品 Ｇ社

売上規模 ８８０億円

改善・指導テーマ 新物流体制構築実施計画書に基づく業務推進サポート

 物流バンクの



■■■　2

(8) 業種・業態 パルプ・紙 Ｈ社

売上規模 ８００億円

改善・指導テーマ 物流改革・改善における事前調査業務

(9) 業種・業態 建設 Ｉ社

売上規模 ２５０億円

改善・指導テーマ 物流改善指導

(10) 業種・業態 小売業 Ｊ社

売上規模 ５,０００億円

改善・指導テーマ 配送ルートの見直し及び配車管理プロジェクト

(11) 業種・業態 情報・通信業 Ｋ社

売上規模 ６００億円

改善・指導テーマ 物流センター移管に伴う実務サポート

(12) 業種・業態 食料品 Ｌ社

売上規模 １,７００億円

改善・指導テーマ 拠点集約を含む物流全体構想の立案および実施に向けた
指導・実務サポート

(13) 業種・業態 電気機器・半導体 Ｍ社

売上規模 １兆２,０００億円

改善・指導テーマ 物流改革・改善における実務指導

(14) 業種・業態 保険業 Ｎ社

売上規模 ３兆円

改善・指導テーマ 本社、支社、支部を含めたトータル物流コストの削減
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２．教育・研修

(1) 業種・業態 化学製品 O社

売上規模 ２,０００億円

改善・指導テーマ 物流子会社社員研修３ＰＬして生き残っていくための戦略を学ぶ研修

(2) 業種・業態 精密機器 P社

売上規模 ７,０００億円

改善・指導テーマ 物流子会社における３ＰＬプロフェッショナルマネージャー研修

(3) 業種・業態 日用雑貨卸 Q社

売上規模 ２,０００億円

改善・指導テーマ 物流管理者育成カリキュラム

(4) 業種・業態 倉庫・運輸関連 Ｒ社

売上規模 ４６０億円

改善・指導テーマ センター長育成特別研修Ⅰ～Ⅲ

(5) 業種・業態 輸送用機器 Ｓ社

売上規模 １兆円

改善・指導テーマ 顧客物流企業理解のための営業マン研修

(6) 業種・業態 陸運・倉庫関連 Ｔ社

売上規模 ３,３００億円

改善・指導テーマ ３ＰＬ現場改善の方策（社員研修）
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